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REVENUE SZOLGALTATOKNAK - PARTNER-PROGRAM

Tobb ugyfel
kiszolgalasa
kevesebb manualis
munkaval.

Teljes PMS adat — nem csak az online disztribucio. Egy
standardizalt platform minden property-n. Revenue-
szolgaltatoknak, akik azt akarjak, hogy a munkajuk lathatod legyen
a hotelnek amit szolgalnak.

Az egy-soros pitch: RMS allitja az arat. A Peagplus megmutatja, miért
miikodik.

KIADO

Assist Intelligence Kft.

Distribution-first : RMS-complement - referral / peaqplus.com -
reseller / white-label sales@peaqgplus.com
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KET SZOLGALTATO-TIPUS

Mindkettovel dolgozunk. Masképp.

D-EDGE / DISTRIBUTION-ALAPU
Disztribucio-first szolgaltatok
"Az adatképem a kép fele."

D-EDGE-béI vagy hasonlé disztribucio-
analitika eszkozbdl futtatod a revenue-t.
Nagyszer(i ldthatésdgod van az OTA-kra és a
csatorna-mixre. De a direct foglaldsok, a
corporate fiékok, a MICE pipeline — ezek nagy
része nem éri el a dashboardodat. A hotel
teljes revenue-képe a PMS-ben Ul, és te nem.
A Peagplus a PMS-hez csatlakozik. A teljes
kép ugyanazon képernyén landol.

IDEAS / DUETTO / ATOMIZE
RMS-alapu szolgaltatok
"Az RMS jél araz. A riport a probléma."

Kifinomult RMS-t futtatsz az tigyfél-
portféliédra. A pricing engine mikodik. Az
optimalizaciéo m(ikodik. De az analitikai
mélység, a pickup-tracking csatornan és
szegmensen at, a management-szint(
riportalds — gyengék. Orakat toltesz heti
szinten Ugyfelenként spreadsheet-ekkel, amit
az RMS nem tud termelni. A Peaqgplus nem
versenyez az RMS-szel. Az a dashboard ami
hidanyzik.

RMS a kormanykerék. Peaqplus a mliszerfal.

PEAQPLUS - PROVIDERS - 2026

peagplus.com/solutions—providers
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PEAQPLUS -

ELONY SZOLGALTATOKNAK

platform, minden ligyfél. A munkad lathato.

Egy platform, minden ligyfél — ugyanazok a képernyok

Ma minden tgyfélnek mas a riport-strukturaja. Vannak akik Excelt kiildnek. Vannak akik PDF-et. Vannak
akik nem kildenek id6ben semmit. Ugyanazt az elemzést épited mas-mas mdédon minden tgyfélnek. A
Peagplus-szal minden property ugyanazon az adat-strukturan fut, ugyanazokkal az Insight
dashboardokkal, ugyanazokkal a riport-definiciokkal. A heti attekintés A hotelnek és D hotelnek
ugyanugy néz ki. A 2-6ra-per-lgyfél heti el6készités 5 percre csokken.

A teljes revenue kép — online + direct + corporate + MICE

A D-EDGE az online-t latja. A legtobb rate-shopping eszkdz az online-t latja. Az RMS gyakran csak azt
optimalizalja, amit arazhat (jellemzden tranziens retail). A bevétel masik 30-60%-a — direct, corporate
fiokok, group business, banquet, ancillary — a PMS-ben él és nem lathaté a PMS-hez nem kapcsolédé
eszkozokon. A Peagplus a PMS-hez csatlakozik. Behuzzuk a teljes foglalas-feed-et, normalizaljuk, és a
teljes revenue-képet adjuk vissza.

Lathato munka — a hotel végre latja, mit csinalsz

J6 munkat végzel. A hotel gyakran nem latja. A negyedéves 0sszefoglald prezentdcio érkezik, a GM
bdlint, de a napi evidencia — a napldzott dontések, a végrehajtott rate-mozgasok, a forecast-pontossag
— a sajat eszkozeidben marad. A Peagplus megosztott. A hotel veled egyttt [ép be. Latja a napldzott
dontéseket indokkal és datummal. A munkad lathatatlan-és-bizalmas helyett lathaté-és-igazolt lesz —
ami a tapasztalataink szerint er6sebb ligyfélmegtartasi sztori.

RMS-koegzisztencia — nem versenyziink, kiegészitiink

IDeaS, Duetto, Atomize — mind kormanykerekek. Optimalizaljak az arat, push-oljak, kezelik a kereslet-
érzékelést. A Peagplus a dashboard. Az ligyfeleid nem valtanak RMS-rél Peagplus-ra — mindkett6t
futtatjdk. Az RMS optimalizélja az arat; a Peagplus megmutatja, hogy az optimalizacié miikodott-e, mit
csinalt a csatorna-mix, hol csuszik a corporate, és hogy a forecast-pontossag hogyan alakul hénaprol
hdnapra.

PROVIDERS : 2026 peagplus.com/solutions—-providers
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PARTNER-PROGRAM

Harom mod. Valaszd ami illik.

01 — REFERRAL 02 — RESELLER

Ugyfelet referalsz Viszonteladas

Ugyfeleket referdlsz a Peagplus-nak. Referral- A Peagplus-t a sajat ligyfél-portfoliddnak
jutalékot fizetiink onboarded ligyfelenként. adod tovabb. Wholesale adrazas, te allitod a
Konny(i-érintés — nem menedzseled a retail-t. Te kezeled az ligyfél-kapcsolatot.
platformot.

Legjobb: Bevett szolgaltatoknak 10+ Ugyféllel és
Legjobb: Szolgéltatoknak akik kifizetést akarnak folyamatos szolgaltatasi szerz6désekkel.
folyamatos platform-oldali felel6sség nélkdil.

03 — WHITE-LABEL 04 — PARTNER SUCCESS

A te brand-ed alatt Minden opcioval

A Peagplus a te logod, szineid, domain-ed Mindharom opcié dedikalt partner-success
alatt deployolva. Teljes multi-property kapcsolattartoval és negyedéves attekintéssel
dashboard sajat bels6é hasznalatra. érkezik. A specifikus kommercidlis feltételeket

Legjobb: Szolgaltatoknak akik produktizalt egy 30 perces partner-demon egyeztetjuk.

szolgaltatast épitenek vagy portfélio-skalan
mikodnek.

PEAQPLUS - PROVIDERS - 2026 peagplus.com/solutions—-providers



PULSE CROSS-PORTFOLIO

Cross-portfolio valaszok. Négy dashboard
helyett egy.

Amikor revenue-t futtatsz ligyfél-portfélidra, a kérdéseid tobb property-t érintenek egyszerre. A Pulse Al nativan
kezeli a cross-property roll-up-ot:

0 - Hasonlitsd az 5 ligyfél-hotel pickup-teljesitményét ebben a honapban.

Cross-portfolio: A property +12 vs. LY, B property +4, C property —8 (gyenge corporate), D
property +18 (erGs direct), E property lapos. C-nél kell el6szor beszélni — driver két elveszett LY-
fiok. A multi-property dashboard tartalmazza a per-property timeline-t.

0 - Mely ligyfél-dontések miikodtek a legjobban a mult negyedévben?

Top 3 mérhetd RevPAR-hatassal: D property juniusi BAR-igazitas (+€12 RevPAR), A property MICE
pricing tier (+€8), B property szerdai discount (+€5 foglaltsdg-emelés). A Decisions audit linkel
mindegyikhez az adat-kontextusra — hasznos a kovetkez6 lgyfél-attekintéshez.

0 - Generalj havi ligyfél-riportot Hotel Atlantis-nak.

Két oldalas riport masodpercek alatt: fejléc KPI-ok, pickup vs. tavaly, pace palya, Al-magyarazat,
akciépontok a dontés-naplobdl. Szerkeszthetd kiildés eldtt — semmi Ujra-gépelés tablazatokbdl.

Beszéljiink partner-okonémiarol.

30 perces partner-dema. Atfutjuk a platformot egy minta multi-
property setup-on, atbeszéljiik a partnerségi opcidkat, és valaszolunk a sales@peaqplus.com
konkrét kommercialis kérdéseidre. Hozd a kontextusod: portfélio-

méret, Ugyfél-eszkozok, jelenlegi adatforrasok.

peaqplus.com



