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SALES & MARKETING CSAPATOKNAK

Lasd mi mukodott.
Tervezd a kovetkezot.

Mérhet6 kampany-hatas + group deal intelligence. Hotel sales és
marketing csapatoknak akik inkabb adat alapjan cselekszenek
mint hogy a havi attekintésre varnak. A legtobb eszkoz a
tevékenységet koveti — email kuldve, hirdetés futott. Kevés koveti
az eredményt. A Peagplus a masodikat csinalja.

KIADO

Assist Intelligence Kft.

Prebook - Sales Pipeline - Smart Pricing - Daily peaqplus.com -
Briefing sales@peaqgplus.com



A HAROM VAKFOLT

HA ISMEROS
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Harom vakfolt, amivel a legtobb hotel-marketing

operal.

A becsliletes valasz a legtobb hotelben az, hogy a kampany-attribucio talalgatas, a
gyenge periddusokat késén veszik észre, és a riport-épités egy napot vesz. Szaz

beszélgetésen at hallottuk ezt.

01
Az attribucio talalgatas

Futtattal egy Google Ads push-t a majusi
hétvégére. A pickup feljebb ment. A kampany
volt? Az drazas? Egy versenytars rossz hete?
A becslletes vélasz a legtobb hotelben az
hogy "nem tudjuk".

03
A riport-épités egy napot vesz

Hoénap-vége. A GM kampdny-teljesitmény
attekintést akar. Hétfét és keddet
tablazatokban toltod. A beszélgetés szerdan
torténik. Az érték haromnegyede abban a
sebességben volt, ami nem volt meg.
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Gyenge periddusokat késon
veszed észre

A jov6 havi kedd-szerda Ures. A pickup-jel
négy hete lathato volt. Mire a havi riport
megjelolte, a keresleti ablak bezarult.

04
Tevékenység vagy eredmény?

A legtobb hotel sales és marketing eszkoz a
tevékenységet koveti — email kiildve, hirdetés
futott, lead napldzva. Kevés koveti az
eredményt. A Peaqgplus az utébbit csinalja.

peagplus.com/solutions—sales
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HAROM

KEPESSEG SALES-MARKETINGHEZ

Lasd a keresletet. Araz a kontextusra. Push, ne
pull.

01

02

03

PEAQPLUS -

Keresési szandék — mit keresnek, mielott foglalnak

A Prebook — minden Peagplus-el6fizetésben ingyen — minden keresést régzit a sajat booking engine-
eden: mely datumok, hany feln6tt, milyen szoba-tipus. Keresési volumen vs. foglaldsi volumen vs. végsé
ADR. A keresési szandék mar megjelenik miel6tt foglalas lesz bel6le, amikor a marketing még tud
cselekedni. Négy riport: keresés-attekintés, id6szaki 6sszefoglald, leg-keresettebb datumok, napi
keresés-vs-foglalas konverzid.

Group deal pipeline — revenue-kontextussal arazva

A megkeresések landolnak a Sales pipeline-ban. Minden deal kap Smart Pricing-szamolt minimumot az
OTB + koltségvetés + foglaltsagi sdv alapjan — nem piaci atlag. Hierarchikus szegmensek (MICE -
Conference, Banquet, Wedding) adjak az analitikai felbontast. Audit-naplé minden feliilirdson és mez6-
valtozason. A sulyozott pipeline (valdszinliség x érték) automatikusan megjelenik a Forecast havi
nézetében — Sales és Revenue ugyanazt a szamot nézi.

A reggeli tajékoztato — érted szdl, te nem keresed

Ot email-formatumu riport fut a valasztott litemezésben — napi teljesitmény, pickup, 6sszefoglald,
multi-property osszefoglald, és a Custom Mail Report Builder (komponenseket és litemezést te allitod
0ssze). A Daily Briefing 7-kor landol a postaladadban két Al-generalt bekezdéssel arrél, mit nézz ma. A
riport-épités hétfé-kedd helyett reggel 7-re mar kész.
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PULSE AI SALES-MANAGEREKNEK

Pipeline-kérdések. CRM nyitasa nélkuil.

A Pulse Chat a Sales pipeline-t lekérdezhet6 adatként kezeli. Hirom kérdés egy sales-manager tipikus hetébd6l —
masodperc alatt megvalaszolva:

o

- Mely deal-ek zarnak ebben a hdnapban a legnagyobb valdsziniiséggel?

A Harom deal >70% valdszinliséggel: MICE Conference (40 szoba x 3 éjszaka, becs. €18k),
Wedding Schmidt (28 szoba x 2 éjszaka, €8.2k), Corporate Audi rolling account (becs. €11k).
Kombinalva: €37.2k EOM-ig, ha mindegyik zar.

Q0 - Mia Smart Pricing minimum egy 40 szobas csoport-megkeresésre majusban?

A Az OTB, budget és occupancy band alapjan azokra a datumokra: minimum elfogadhato rata €138/
éjszaka. Alatta a blokk magasabb-rataju tranzienst kiszorit. Jelenleg ajanlva: €142 — elfogadhaté
tartomanyban. A Decision audit rogziti a hivast.

0 - Mutasd a pipeline-t forras és konverzios rata szerint.

A Kozvetlen megkeresések: 32 lead, 28% konverzid. MICE ajanlok: 14 lead, 50% konverzio.
Corporate fiokok: 8 lead, 75%. A legjobb ROl a MICE ajanléké — a Sales Track tartalmazza a
fiokonkénti bontast.

A KEPERNYOK AMIKET LEGGYAKRABBAN HASZNALSZ

- Pace Insight — 16 blokk a foglalasi sebességrél: fill-curve, pace-arany a tavalyihoz képest, becsiilt
hénap-vége konfidencia-savval

- Booking Engine Search riportok — 4 riport a keresési szandékrol
- Sales pipeline — Kanban + tdblanézet, szegmens / id6szak [ felel6s [ pontszdm szerint sz(irhetd
- Smart Pricing motor — minimum elfogadhatd rata a sajat adatodon, felilirhaté audit-napléval

- Custom Mail Report Builder — sajat litemezett email-riportod 6sszerakasa

PEAQPLUS - SALES - 2026 peagplus.com/solutions—sales



ARAZAS & INDULAS

€119-161 — booking engine statistics ingyen.

A Starter tartalmazza a Booking engine statistics-et, email riportokat, Pace Insight-ot,

Discussion [ Decisions-t. A Sales Pipeline + Smart Pricing a Pro-ban (€344) vagy a la

carte €49/h¢ aron.

Starter

€119

Booking engine statistics +
Pace.

+ Bl Core - 9 Insight

+ Booking Engine Search
(Prebook) ingyen

+ Pace Insight - Daily Briefing

Growth

€246

Pricing & compset.

+ Minden a Starter-ben +
+ Pricing & Rate Management

+ Competitor Rate
Intelligence

Sales modul kiilon add-on a Starter mellé

Sales Pipeline + Smart Pricing

Mérd a kovetkezo kampanyt — végponttol végpontig.

€49 / hé

45-60 perces bemutaté szimulalt adatokkal. Végigvessziik egy minta-

kampanyt, megmutatjuk hogy a Prebook hogyan koveti a keresési
szandékot, és bemutatunk egy Sales pipeline deal-t Smart Pricing
szamitassal. Hozz egy valddi kampanyt — modellezziik.

Pro SALES-FIT

€344

/ property / hé

+ Sales Pipeline + Smart
Pricing.

Minden a Growth-ban +

Sales Pipeline + Smart
Pricing

Pulse Al - Revenue Meeting

sales@peaqplus.com

peaqplus.com



