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SALES PIPELINE + SMART PRICING

Group, MICE,
corporate.
Egy helyen.

Olyan sales pipeline ami ismeri a bevételedet. Minden deal
hordozza a Smart Pricing motor ajanlatat, osszekotve a
koltségvetéssel és a forecast-tal. Sales és revenue ugyanabbdl a
szambdl dolgozik — végre.
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A LESZAKADAS

A sales tablazatban fut.
A revenue nem tud rola.

A legtobb fliggetlen szalloda Excel-ben vagy egy altalanos CRM-ben futtatja a group,
MICE és corporate sales-t — ami nem tudja mi egy szobaéjszaka. A lead bejon, a sales
csapat kézzel ellen6rzi ,puha-e ez az id6szak", kézzel targyal ki egy ratat megérzés
alapjan, és kézzel tovabbitja a megerdsitést az lizemeltetésnek.

A revenue csapat nem latja a pipeline-t. A forecast nem tartalmazza a nyitott MICE
érdekl6déseket. A koltségvetés nem tikrozi az imént lezart deal-t. A mult héten 60 f6s
csoportnak idézett rata nem volt leellendrizve a naptar tobbi részével. Hat hénappal kés6bb
senki nem emlékszik miért volt egy oktdberi cslitortok 80%-an a szoba lefoglalva €72 nettd
aron.

Két csapat. Két rendszer. Két kiilonb6z6 szam.
Ugyanaz a hotel.

A PEAQPLUS MEGKOZELITES

Egy pipeline. Egy forecast. Egy Smart Pricing motor.

A Sales Pipeline a Peagplus-on beliil él, ugyanazon a snapshot alapon mint a Bl és a forecast. Minden deal
hordozza a datumokat, a room block-ot, a szerz6dés-statuszt, és a Smart Pricing motor minimum elfogadhaté
ratajat — kiszamolva OTB-bdl, koltségvetésbdl, foglaltsagi savbol és pace-bdl. Sales és revenue ugyanazt a
szamot olvassa. A dontések auditalva. A forecast tudja mi van a pipeline-ban.

PEAQPLUS - SALES - 2026 peagplus.com/platform-sales.html
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LEAD-TOL MEGEROSITESIG

Olyan pipeline ami ismeri a szallodat.

Kanban tabla a gyors attekintéshez, tabla-nézet a tomeges munkahoz, részletes
panel a deal-szintl mélyelemzéshez. Minden deal hordozza a datumokat, a room
block-ot, a szegmenst, a szerz6dés-statuszt, a levelezést, és az drazasi szamitast.

01 — LEAD BEFOGADAS
Befogadas a datumokkal egyiitt

Email vagy (rlap-alapu befogadas: néy,
datumok, room block méret, szegmens
(corporate, MICE konferencia, bankett,
esklivd), forras. A deal a pipeline tabla
,Erdeklédés" fazisaba keriil egyedi
azonositoval. A dadtumok azonnal lathatdk a
Pricing Calendar-en mint jelolés.

03 — MEGEROSITES - FORECAST

A forecast latja a deal-t amint
megerositett

Amikor a szerz6dés-statusz ,Megerdsitett"-re
valt, a room block bedramlik a Tentative vagy
Definite OTB rétegbe. A forecast azokra a
datumokra ujrafut. A Pricing Calendar frissiti a
foglaltsagi sdvokat. A revenue tud a deal-rél
anélkil hogy barki masol-beillesztene.
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02 — SMART PRICING SZAMITAS

Minimum elfogadhato rata, éloben
szamolva

A Smart Pricing motor olvassa az OTB-t a kért
datumokon, az idészak koltségvetését, a
pace-t, és a foglaltsagi savot. Eredmény: egy
minimum elfogadhato rata ami védi a
kiszoritasi koltséget. A sales munkatars
szabadon targyalhat felette — alatta napldzott
fellliras kell.

04 — ESEMENY UTANI KOVETES

Megnyert, elveszett, no-show —
mind mérve

Az esemény datuma utan a platform
O0sszehasonlitja a szerz6dott block-ot a
tényleges pickup-pal. A megnyert deal-ek
megerGsitett értéken kovetve. Az elveszett
deal-ek elveszitési okkddokkal (ar, datum,
versenytars). Pickup-eltérés jelclve
fellilvizsgalatra. Az audit-napld elmondja a
csapatnak mi zarult le milyen dron és mi
érkezett ténylegesen.

peagplus.com/platform-sales.html



SMART PRICING

A DIFFERENCIATOR

Smart Pricing motor:

04 / @5

a deal-ar, a matematikaval egyuitt.

A nehéz része a group / MICE arazasnak nem az hogy ratat idézel — az hogy tudod-e
a rata védi-e a kiszoritasi kockazatot a kért datumokon. A Smart Pricing explicit és
lathatd mddon csinalja meg ezt a szamitast, mind a sales munkatars, mind a revenue

csapat szamara.

A BEMENETEK

Mi megy bele a minimum
elfogadhato rataba

OTB a kért datumokon — jelenlegi foglaltsagi
alap.

Koltségvetés az id6szakra — az ar amit az
ingatlan a tervhez kell.

Pace vs. tavalyi same-point — puha vagy erés
keresleti ablak?

Foglaltsagi sav a naptaron — magas kereslet
vs. shoulder nap.

Tartozkodasi idé — tobb éjszakas block-ok
masképp sulyozva az egynaposoktol.

AZ EREDMENY

Egy védheto szam, az indoklassal

Egy minimum elfogadhatd rata éjszakanként, a
kiszoritasi koltséggel mellette. Fellilbiralas
lehetséges — a fellilbiralas indoklassal és
felhasznaldval napldézva. Az esemény utan a
tényleges bevétel vs. a Smart Pricing ajanlat
visszariportolva — bezarva a hurkot hogy a deal
bevalt-e.

A 60-szobas csoportnak idézett rate tobbé nem

megérzéses talalgatas.

TOVABBI KET DIFFERENCIATOR

e - Ugyanaz a szam minden csapatban. A sales munkatars, a revenue manager és a GM
ugyanazt a minimum elfogadhatd ratat latja, ugyanazt a forecast-hatdst, ugyanazt a pace-
kontextust. Nincs forditas, nincs ,hadd nézzem meg a revenue-val el6szor".

e - Adontések az 6ket vezérlo adathoz kotve. A Discussion thread a deal-hez kapcsolddik; a
Decisions audit rogziti az dr-dontést. Hat honappal kés6bb a ,miért zartuk le €72-én" kérdés
egy kattintdsra megvaélaszolhatd a szdmitdssal.
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CSOMAGOK & INDULAS

Benne van a Pro csomagban.

Vagy a la carte barmely tier mellett.

Ingatlanonkénti havi arazas. A Sales Pipeline + Smart Pricing modul a Pro csomagban van benne a Pulse Al és a

Revenue Meeting munkamenet mellett. A la carte is hozzdadhaté egy Starter vagy Growth eléfizetéshez. A lenti

arak a 49 szoba alatti savra vonatkoznak.

Pro ST Starter + Sales

€334 Pipeline
/ ingatlan / hé €109 + €49

Sales Pipeline + a teljes

hurok.
Ha csak a pipeline kell.

Sales Pipeline + Smart

BI 23 riport
Pricing motor * Core (23 riport, 9

dashboard)
Revenue Meeting

+ Sales Pipeline + Smart
munkamenet

Pricing motor

Pulse Al (Chat, Smart . )
+ Discussion threadek &

Forecast, o

Al magyardazat, Daily Decisions

Briefing) + Email riportok - multi-
Minden a Growth-bdl property

(Pricing, Ping, + (Pricing modult kilon add
Competitor Rate ha kell)

Intelligence)

Minden a Starter-bdél (B,
Insights, Decisions)

Amit a modul NEM csinal

Growth + Sales
Pipeline

€236 + €49

Sales-oldal a rate
management mellett.

+ Minden a Growth-bdl,
plusz:

+ Sales Pipeline + Smart
Pricing motor

+ BI Core - Pricing & Rate
Management

+ Competitor Rate
Intelligence

+ Ping okos figyelmeztetések

e« - Nem altalanos CRM. Nincs marketing automation, nincs email-sorozat, nincs lead-pontozas
weboldal-latogatdkon. Kifejezetten hotel deal-ekre épitve — group, MICE, corporate

accountokra.

e » Nemirala szerzodést. A deal végighalad a pipeline-fazisokon, a dokumentumok csatolva,
de az aldirds az e-aldiré eszkozodben torténik. Kovetjik hogy a szerzédés aldirva; nem

helyettesitjik az aldirast.

e - Nem helyettesiti a GDS-t vagy az OTA csatornakat. Group / MICE / corporate kdzvetlen
sales. A transient retail tovabb folyik az OTA csatorndkon és a sajat booking engine-eden — a
Peagplus mindegyikrél riportol, de a Sales Pipeline modul kozvetlen deal-kezelésre van.




